SZKOLENIA BIZNESOWE

lipiec — grudzien 2011

UMIEJETNOSCI MANAGERSKIE

Ip.

temat

lipiec sierpien wrzesien pazdziernik listopad grudzien cena
7-8
10-11 Katowice
Bydgoszcz SESJA?2
PRAKTYCZNE MBA. Kompleksowy program z zakresu SESJA 1 3000
zarzadzania organizacyjnego dla kadry kierowniczej 14-15 1-2
1 | $redniego i wy Zszego szczebla (wiedza, rozwoj, 18-19 Bydgoszcz Bydgoszcz (za calo $6 programu)
procesy, klienci, finanse). Katowice SESJA 2 SESJA3 prog
SESJA1
24-25
Katowice
SESJA3
2 Inspiruj acy lider — praktyczny, nieszablonowy warsztat 12-13 7-8 24-25 12-13 2000
dla lideréw proceséw, dziatéw i firm. Katowice Katowice Bydgoszcz Wroctaw (cena zawiera 1 nocleg)
23
Katowice
3 Motywowanie pracownikdw i delegowanie zada n. 25 26 Warifawa D [ RS LB,
i 7 » 5 Warszawa L, —
(;wiatr w - zagle” Managerow) Bydgoszcz 600 (wrzesie n-grudzie n)
26
Bydgoszcz
4 | Prospecting w zarz adzaniu relacjami z klientem 10 27 420
i w procesie sprzeda zy Katowice Katowice
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ZARZADZAN I E ZASO BAMI (ludzie, procesy / projekty, klienci, finanse)

Ip. | temat lipiec sierpien wrzesien pazdziernik listopad grudzien cena
. 24 15 2
1 |ABC Controllingu Katowice Lublin Rzeszéw 500
2
. . ) o 31 Bydgoszcz
2 | Budowanie zespotu i zarz gdzanie kompetencjami Katowice 0 500
Katowice
3 Komunikacja i komunikowanie si @ w biznesie. 11 10 14 500
Warsztat éwiczeniowo — transformacyjny. Katowice Bydgoszcz Katowice
4 22 . .
Bydgoszcz Warszawa 3 16 420 (w okresie wakacyjnym)
4 | Zarzadzanie poprzez cele
Bydgoszcz Warszawa L, .,
5 30 v 600 (wrzesie n-grudzie n)
Katowice Katowice
16-17
Rzeszow 12-13
5 | Zarzadzanie sob g w czasie Warszawa 800
24-25
Gdansk
. . . 3-4 5-6
6 | Zarzadzanie projektami Warszawa Wroclaw 850
11-12
7 Zarzadzanie zespotem handlowcéw 11-12 20-21 Katowice 850
i procesem sprzeda zowym Olsztyn Krakéw 17-18
Warszawa
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NEGOCJACJE, SPRZEDAZ, MARKETING

Ip. |temat lipiec sierpien wrzesien pazdziernik listopad grudzien cena
SAM USTAL
(NEGOCJUJ) CENE !
o 3-4 27-28 m.gluska@tuv-nord.pl
1 | Blef negocjacyjny Katowice | Bydgoszcz o tel. 607 05 10 99
szkolenia@tuv-nord.pl
tel. (32) 786 46 72
> Marka — reklama — promocja 8 26 420
i ich wptyw na zachowania rynkowe przedsi  ebiorstwa Bydgoszcz Bydgoszcz
3 | NLP a manipulacja w relacjach marketingowych 22 3 340
P ] ] gowy Bydgoszcz Bydgoszcz
. : 4
4 | Poprawi ¢ obstug e Klienta Bydgoszcz 500
L 19-20 11-12 15-16 11-12 9-10 14-15
5 | Skuteczne negocjacje handlowe Wroctaw Warszawa Katowice Gdansk Warszawa Rzeszéw 800
17
Bydgoszcz SAM USTAL
Sprzedawcami w firmie s g wszyscy. Interaktywn (NEGOCJUJ) CENE !
6 Wgrsztat inspiruj gco-mot y uj )(/: ()j/ia zZwi kz\;verilia 19 20 ! 14 m.gluska@tuv-nord.pl
; . p} ] qco- p ywu) acy 3 Warszawa Katowice Gdansk Wroctaw tel. 607 05 10 99
obszarow wplywu sprzeda - zy. szkolenia@tuv-nord.pl
26 tel. (32) 786 46 72
Rzeszéw
15-16
Warszawa
7 | Sztuka aktywnego pozyskiwania Klienta 22.93 850
Bydgoszcz
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ROZWOJ BIZNESU

Ip. |temat lipiec sierpien wrzesien pazdziernik listopad grudzien cena
. 1600
1 E(IO?P(EZE:‘I: leakF))EWEZEa?r%Yge'kow ) 28-29 (cena kompleksowa,
pota a. ! a Beskid Slaski wraz z noclegami)
9
Poznan 4
, | Zarzadzanie ukierunkowane na trwaly sukces w biznesie 19 Gdansk i
(na bazie nowej normy ISO 9004). Olsztyn 30
20 Wroctaw
Lublin
4-5
PRAKTYCZNE MBA W ZARZ ADZANIU SZPITALEM. Katowice 16-17 3300
Program managerski dla dyrektoréw placéwek SESJA 1 Beskid Slaski
1
medycznych. SESJA 3 L.
27.28 (wyjazdowa) (za cato $¢ programu)
Katowice
SESJA 2
Rola Narodowego Funduszu Zdrowia w kreowaniu 8 . p 4, K
$wiadcze h medycznych. Kontraktowanie — $wiadcze i Rzeszow Gdans
opieki zdrowotnej oraz kontrola realizacji uméw na 9 7
$wiadczenia opieki zdrowotnej finansowanych ze Katowice Wroctaw
2 |7 . ; 450
$srodkéw publicznych. 13 11
SZKOLENIE PROWADZONE PRZEZ Poznan todz
PRZEDSTAWICIELA NFZ 21 12
Bydgoszcz Lublin
3 Mikotajkowe spotkanie absolwentéw programu 8 W tym nocIe74Q roczvsta
Warszawa Wyl g 1 uroczy

PRAKTYCZNE MBA W ZARZ ADZANIU SZPITALEM

kolacja w dniu 7 grudnia)
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Szczegdtowych informaciji nt. kazdego z tematdéw udzielaija:

* Michat Gluska - Product Manager ds. szkolen BIZNESowych
tel.: (32) 786 46 70
fax: (32) 786 46 07
mobile: 607 05 10 99
e-mail: m.gluska@tuv-nord.pl

* Centrum Ksztatcenia Ustawicznego TUV NORD POLSKA
tel.: (32) 786 46 70
fax: (32) 786 46 07
e-mail: szkolenia@tuv-nord.pl

* Przedstawiciele TUV NORD POLSKA w poszczegdlnych regionach kraju
www.tuv-nord.pl

* Podane ceny obejmuja kazdorazowo prace trenera BIZNESowego, otrzymanie stosownych materiatéw w wersji papierowej
lub elektronicznej. Tam gdzie zaznaczono, cena szkolenia zawiera noclegi dla uczestnikéw. Do podanych cen nalezy
doliczyé¢ 23% podatku VAT, zgodnie z regulacjami obowigzujgcymi na obszarze RP od dnia 1.01.2011 r.

* Organizatorzy zastrzegajg sobie prawo do zmiany termindéw poszczegdlnych szkolen.
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